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G-Ventas: Insertar metas de ventas
Establecer metas de ventas es fundamental para el éxito de cualquier empresa. Las
metas proporcionan un objetivo claro y medible para el equipo de ventas, ayudando
a impulsar el desempeño y la productividad. Al definir metas específicas y
alcanzables, las empresas pueden orientar sus esfuerzos hacia el crecimiento y la
rentabilidad.

1 Paso 1. Entra en el G-Ventas - Menú Principal

2 Paso 2. Haz clic en el menú "Metas de Venta"
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3 Paso 3. Haz clic en "Nueva Meta de Venta"

4 Paso 4. En la ventana que se muestra, selecciona el "Tipo de Meta"
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5 Paso 5. Selecciona el "Tipo de Período"

6 Paso 6. Selecciona el "Mes"
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7 Paso 7. Selecciona el "Año"

8 Paso 8. Selecciona la "Ruta"
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9 Paso 9. Selecciona si "Aplica" a todos o a uno

10 Paso 10. Selecciona el "Usuario de la Ruta"
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11 Paso 11. Ingresa el monto para la "Comision a partir de"

12 Paso 12. Selecciona la "Moneda"
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13 Paso 13. Selecciona el porcentaje para el "Tipo de Comisión"

14 Paso 14. Ingresa el monto para la "Comisión"
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15 Paso 15. Haz clic en "Guardar"

De esta manera se carga una meta de venta en el sistema
G-Ventas


